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Presseinformation

Mehr Kunden, Umsatz und Ergebnis
dp real bonds · Agentur für Neugeschäft
gewinnt Markenprofi als neuen Kunden
Daniela Plaschke hat mit ihrem jungen Unternehmen dp real bonds etwas Besonderes geschaffen. Die Agentur für Neugeschäft baut für Unternehmen echte Verbindungen – „real bonds“ – zu Top-Entscheidern der Wirtschaft auf. Zum einjährigen Bestehen, dp real bonds startete am 03.03.03, gewann Daniela Plaschke einen weiteren interessanten Kunden: Albrecht Rösler, ehemaliger Unilever-Markenprofi, hat die Agentur für Neugeschäft dp real bonds mit der Strategie und Umsetzung von Vertriebskonzepten für seine Unternehmensberatung beauftragt.

„Wir sorgen für mehr Kunden, mehr Umsatz und mehr Ergebnis“, sagt Daniela Plaschke. Mit dem Ziel, langfristige Beziehungen zu Kunden aufzubauen, unterstützt sie dynamische Unternehmen, ihre innovativen Produkte und Dienstleistungen zielgruppengerecht im In- und Ausland zu vermarkten und Neugeschäft zu generieren.

Für die New Yorker Marketing und PR Agentur 021c communication concepts recherchiert dp real bonds Marken- und Lifestyleartikelhersteller, die ihre Marktpräsenz in den USA auf- und ausbauen wollen. „dp real bonds erhöht unseren Bekanntheitsgrad auf Marketingleiter-Ebene und schafft erfolgreich neues Kundenpotenzial“, resümiert 021c-Geschäftsführerin Vanessa Trost. Und auch die Marketingberatungsfirma morgenland mit Sitz in Hamburg und New York setzt auf die Vermarktungsstärke von dp real bonds: „Die richtigen BtoB-Kontakte sind in der innovativen Marketingberatung unverzichtbar“, so Geschäftsführerin Gabriele Neuschäfer.

dp real bonds geht stets in drei Phasen vor: Phase 1/Vertriebs- & Kommunikationsstrategien, Phase 2/Kundenakquisition und -bindung, Phase 3/„Flirts und Verhandlung“. Basis der Kundenbeziehung ist eine intensive Auseinandersetzung mit Unternehmen, Philosophie und Produkt. Anhand eines gemeinsam mit dem Klienten ausgearbeiteten Akquisitionsleitfaden geht dp real bonds Schritt für Schritt vor und nimmt Unternehmen die Neukunden-gewinnung ab.

Daniela Plaschke ist eine Erfolgsberaterin, die Entlohnung erfolgt rein auf Erfolgsbasis. Innovativ ist bei dieser Art der Neukundengewinnung das „Wie“. Ihr Firmenlogo verdeutlicht die Philosophie: Das Zeichen der Unendendlichkeit – gleichzeitig ihre Initialen – verdeutlicht langfristige Kunden-verbindungen. Eben „real bonds“.

Daniela Plaschke gründete am 03.03.03, nach langjähriger Tätigkeit als Kundenberaterin bei J. Walter Thompson, Paris und Hamburg, und Marketing Consultant bei conchango, Frankfurt/M., die Agentur für Neugeschäft dp real bonds. Sie unterstützt Unternehmen aus ganz Deutschland und aus New York City.

Hamburg, 26. April 2003
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